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Projektleiter EMS Vertriebsinnendienst m/w/d  
Fachrichtung Elektrotechnik in Voll- / oder Teilzeit  

Die matthias holsten e²-consulting GmbH ist ein Unternehmen für Vertriebsoptimierung und konstruktive 
Veränderungsprozesse für Elektronik-Fertiger und OEMs. Mehr als zehn Jahre praktische Erfahrung im 
Umgang mit den Entwicklungs- und Fertigungsprozessen der E²MS-Branche.   

Wir beschäftigen uns vornehmlich mit den Möglichkeiten der EMS/E²MS-Klientel, die Unternehmen durch 
individuelle Vertriebsanalyse und Mobilisierung des Neugeschäfts mit überschaubaren Mitteln anzukurbeln 
und gesicherten Profit zu generieren. Mit dem Leitgedanken „Erfahrung braucht kein Lehrbuch für die 
Schublade“ gehen wir weitere Schwerpunkte an: dem Outsourcing für OEMs und dem Prozessmanagement 
bei Produktionsverlagerung und -erweiterung 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir Sie: 

Sie unterstützen aktiv unseren Vertriebsaußendienst und werden Teil eines erfolgreichen Teams. 

Ihre Aufgaben: 

 Aufbau neuer Kundenbeziehungen in der Elektronikbranche über telefonische Ansprache 
 Terminvereinbarung und deren Vorbereitung für den VAD 
 Projektbearbeitung vom Angebot bis zur Auslieferung 
 Bearbeiten Kundenanfragen 
 Pflege bestehender Kontakte/Wiedervorlagen 
 Pflege der Kundendatenbank – CRM 
 Terminüberwachung 

Ihr Profil: 

 Erfahrung in der Elektronikfertigung 
 Spaß an der aktiven telefonischen Neukundengewinnung 
 Professioneller Umgang mit Kunden am Telefon 
 Selbstständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise 
 Sehr gute Kommunikationsfähigkeit und Telefonaffinität 
 Hohe Servicebereitschaft und Teamfähigkeit 
 gute MS-Office Kenntnisse 

Sie erwartet: 

 spannende Aufgaben mit langfristiger Perspektive in einem zukunftsorientierten Unternehmen 
 Mitarbeit in einem engagierten Team in angenehmer Atmosphäre 
 leistungsgerechte Vergütung 

Sind Sie neugierig geworden?  

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihres nächstmöglichen Eintrittstermins 
und Ihrer Gehaltsvorstellung per Mail an Silke Färber faerber@holsten-econsulting.de - und auf Sie! 


