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Wir suchen für unseren Kunden per SOFORT einen 

 

Vertriebsleiter Elektronik m/w/d 
Entwicklung neuer Ideen. Produktion innovativer und smarter Lösungen. Belieferung 
unterschiedlicher Branchen. Das ist unsere Profession seit 25 Jahren! 

Heute sind wir ein führender Elektronik-Dienstleister mit 350 Mitarbeitenden an den Standorten 
in Baden-Württemberg bei Nürtingen, in Halle (Saale), in Schorndorf und in den 
Produktionsstätten in Pécs und Tab, Ungarn. Werden Sie Teil unseres Unternehmens. 

Ihre Aufgaben Ihr Profil Ihre Benefits 

 
 

Entwicklung und Umsetzung 
einer zukunftsträchtigen 
Vertriebs- und 
Produktstrategie 

 

Führung einer Vertriebsmann- 
 schaft von ca. 15 Mitarbeitern 

 

Gewinnung strategischer 
Schlüsselkunden 

 

Ausbau unserer strategischen 
Geschäftsfelder ODM, EMS 
und Eigenprodukte 

 

Ausbau des existierenden 
Reportings und Definition 
weiterer KPIs 

 Akademischer Hintergrund, 
idealerweise als Ingenieur o.  
Wirtschaftsingenieur 

 

Sehr gute Kenntnisse im 
Marktumfeld der 
Industrieelektronik 

 

Erfahrung als Vertriebsleiter 
im Bereich Komponenten oder 
Systeme eines mittelständischen 
Unternehmens 

 

Unternehmerische Denk- und 
pragmatische Handlungsweise 

Erkennung von Ratio-Effekten 
und der Blick für das Machbare 

 Managementfunktion, Mitglied 
des Führungskreises 

 

Sehr gute Einarbeitungs- und 
Übergangsphase 

 

Sichere Festanstellung in 
einem wirtschaftlich starken 
Unternehmen 

 

Aktive Mitgestaltung in einem 
innovativen Unternehmen und 
spannende Herausforderungen 

 

Gute Sozialleistungen, familiäre 
Firmenkultur und flache 
Hierarchien 

 

Firmenfahrzeug 
 Teamplayer und dennoch 

durchsetzungsstark 

Reisebereitschaft 

 

 Arbeitsplatznahe 
Parkmöglichkeit 
und Company Bike 
Leasing 

Gute Englischkenntnisse in 
Sprache und Schrift 

 

Sind Sie interessiert? Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige unter Angabe Ihres 
Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung. 

 


